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معرفی

دورۀ آموزشی هُنر صادرات
دی می دانم  هیه مترییریا راه  گشیای  در طیرایص ا ی یا

فعلیی هشییور، ایجییاد جریییار دسبی در ه ییت و هییار ا ییت و
یکیی از راه یییای ایجییاد ایییا جریییار دسبی، صییادرات هییاس و 

.خدمات به  ایر هشوریا م باطد
رفت و اگر ت رم  جدی برای  دم گذاطیا به م یمر یششی

د ایجاد یک ه ت و هار موفق با جرییار درآمید دسبی داریی
و از طیرو  م تر ییمد، دورم آموزطیی یدییر صییادرات م ییمر 

.طرو  فعالمت صادرات را برای طرا یروار م هدد
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راه اندازی کسب و کار صادراتی
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در دورۀ هُنر صادرات چه چیزی 
بدست می آورید؟

فرآیدد یک ه ت و هار صادراتآطدایی هامل با•
حضور و طبکه  ازی در یک جرع صرمر و یویا•
ددگار ا یفاده از ایده یای هارطدا ار و دیگر طرهت هد•
(  رایدرا)ا یفاده از تجربمات مدیوریا •
تأمما هاسحرایت برای•
جریار درآمد دسبیایجاد یک•
طداخت م مر راه اندازی یک ه ت و هار صادرات•
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پیش نیاز شرکت در دورۀ
هُنر صادرات چیست؟

علا ه و اطیماق•
برای راه اندازی ه ت و هار صادراتت رم  جدی•
در حد میو صزبار انگلم آطدایی با•
نرم افزاریای عروم و ایدیرنتتوانایی هار با•
داطیا بوحمه ج یجوگر و تعامل•
 فییروش، بازاریییابی، بازرگییانآطییدایی اولمییه بییا مباحیی •

. رعت بششیری به طرا م دیدخارج
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انتظار ما از شرکت کنندگان 
چیست؟

.صبووووور باطمد•
داطیییییا ییییک انضییییبا  ط  ییی یییییا. میییدب  باطیییمد•

Self- Discipline ب مار حایز ایرمت ا ت  .
ام وجیود نیمجه گرا باطمد و برای ر مدر به نیمجیه بیا تری•

.تلاش هدمد
اییا . دبه هابی هه م هدمد، اعیقیاد و تعتید داطییه باطیم•

.ه ت و هار  طرا ت
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مرحلۀ بعد از آموزش چیست؟

ر طرا م توانمید بعید از اتریام دورم آموزطی، بیرای طیرهت د
مایه در مجروعی  آبیادید درخوا یت 3یک دورم هارآموزی 

در اییییا دوره طیییرا بیییه صیییورت عرلییی و در  الیییت . دیمییید
نفره، یروژه ای وا عی را اجیرا خوایمید هیرد تیا 5تا 3تم  یای 

.مواردی هه در طول دوره آموخیمد را اجرا هدمد
از بییییشا طییییرهت هدددگار در یییییر دورم آموزطیییی، تعییییداد 

در دورم هیییارآموزی انی یییا  ( نفیییر10حیییداه ر )محیییدودی 
.خوایدد طد
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تفاوت دورۀ هُنر صادرات با سایر دوره ها

تنها مطالب مربوو ( بخصوص صادرات)در بیشتر دوره های آموزش تجارت خارجی 
عنی به انجام تشریفات گمرکی، آموزش داده می شود و به مهمترین بخش صادرات ی

.پرداخته نمی شودبازاریابی و فروش 
بوا دیرور دوره هوا در ایون اهود کوه در ایون دوره دورۀ هُنر صاادرات مهمترین تفاوت 

آنهوا علاوه بر مسایل تئوری، شما می آموزید که چطور مشتریان خوارجی را بیابیودب بوا
.شویدانجام صادرات مذاکره کنید و در نهاید موفق به فروش و 
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:نمونه  هایی از سرفصل های سایر دوره های آموزش تجارت خارجی

هلمات تجارت بشا الرلل•
مکاتبات و  راردادیای بازرگان•
H.S- م ی  طبقه بددی هاس•
فرایددیای صادرات و واردات•
۲۰۲۰ایدکوترمز •
نحوه دریافت هارت بازرگان•
نحوه ثبت  فارش الکترونمک هاس•
بوش یای یرداخت خارج و اعیبارات ا دادی•
(LC)نحوه گشای  اعیبار •
تامما مال بشا الرلل•
آطدایی با اصول حرل و نقل بشا الرلل•
انوا  بشره و بشره نامه باربری•
آطدایی با ا داد بازرگان خارج و الزامات آر•
امورگرره و مراحل واردات و صادرات•

۲۰۱۰–۲۰۲۰ایدکوترمز •
LC–بوش یای یرداخت بشا الرلل •
بوش یای عقد  رارداد یای خارج•
بشره و مالمت بشا الرلل•
حرل و نقل و لج یمک•
 وانما گرره و ترخمص•
(خرید و فروش)صادرات و واردات •
صادرات خدمات•
مکاتبات بازرگان•
مذاهرات بشا الرلل•
 یامانه جیامع تجییارت بشا الرلیل و بویییه یای •

ترخمص و گررک
فرآیدد یای صادرات و واردات•

نمونۀ دونمونۀ یک
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مقدمه و مفایم  اصل-1
 یاطبقه بددی بشا الرلل هاسیا و تعرفه-2
انی ا  مح ول صادرات-3
ابزیابی و انی ا  تأمما هددده مدا ت-4
انی ا  بازار یدف-5
بتای ترام طده و ابزش گذابی هاسی صادرات-6
ا داد تجابی در صادرات-7
ایدکوترمز-8

 رف ل یای دورم

هُنر صادرات
تتمه طرح صادرات-9

طداخت مشیریار و نحوه ارتبا  با آنتا-10
تولمد محیوای مدا ت ه ت و هار صادرات-11
ایجاد ب یریای ارتبا  مدا ت با مشیریار صادرات-12
ارتباطات در بازاریابی صادرات-13
تا یفاده از دیجمیال مارهتمدگ در بازاریابی صادرا-14
 راردادیای صادرات-15
بویه یا و  وانما گرره-16
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فوق لم اند متدد  عررار•
(یردید فد طتمد بتشی)دانشگاه صدعت آ  و برق 

•MBAدر مدیریت بازاریابی
هواسسمپور-مالزیUPMدانشگاه 

می  ص بازارییابی و برنید ازی•
 ال فعالمت حرفه ای+ 20•
 ال فعالمت در حوزم بازاریابی و برند ازی+ 12•
 ال فعالمت بازاریابی بشا الرلل و صادرات+ 3•

معرفی مدرسین دوره

محمد مهدی مصباحی
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معرفی مدرسین دوره

عبدالعزیز یوسفی
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فوق لم اند ا ی اد بشا الرلل•
هواسسمپور-مالزی UPMدانشگاه 

می  ص و مدرس امور گرره•
 ال فعالمت حرفه ای+ 20•
انیشار چددید عدوار هتا  در زممد  گررک و تجارت•



در دورۀ آموزشی هُنر صادرات 
چه اتفاقی می افتد؟

آنلایا| حضوبی : نو  ارایه
 اعت آموزش ت    تئوبی و عرل 36: طول دوره

علا ه مدییدار حییوزه صییادرات، مییدیرار عامییل، : م اطبییار دوره
هارطدا ار بازرگان

امکار حضور در دورم هارآموزی یُدر صادرات
داخل ارایه مدرک 

هانادا با هد ریگمریOTHبشا الرلل از امکار ارایه مدرک 
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گواهی حضور در دوره

14



گواهی حضور در دوره
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www.abadisgroup.com
...همیشه یک راهی هست 

2.5ویرایش 


	Slide 1: دورۀ آموزشی هُنر صادرات
	Slide 2
	Slide 3
	Slide 4
	Slide 5
	Slide 6
	Slide 7
	Slide 8
	Slide 9
	Slide 10
	Slide 11
	Slide 12
	Slide 13
	Slide 14
	Slide 15
	Slide 16: همیشه یک راهی هست ...

